
11:00 - 12:30

Negociaciones:
La Tabla Final

Negotiations:
The Final Table
Daylian Cain

Lunes, Nov 30
Monday, Nov 30

Martes, Dic 1
Tuesday, Dec 1

Miércoles, Dic 2
Wednesday, Dec 3

Jueves, Dic 3
Thursday, Dec 3

Viernes, Dic 4
Friday, Dec 4

09:00 - 10:30

Formación y Efectividad de 
Equipos

Team Building and Team 
Effectiveness
Yair Berson

10:30 - 11:00
Receso/Morning Break

10:30 - 11:00
Receso/Morning Break

10:30 - 11:00
Receso/Morning Break

10:30 - 11:00
Receso/Morning Break

12:30 - 14:00
Foto Grupal/Group Photo 

Almuerzo/Lunch

12:30 - 14:00
Almuerzo/Lunch

12:30 - 14:00
Foto Grupal /Group Photo

Almuerzo/Lunch

12:30 - 14:00
Almuerzo/Lunch

12:30 - 14:00
Almuerzo/Ceremonia de 

clausura
Closing lunch & Ceremony

15:30 - 16:00
Receso/Afternoon Break

15:30 - 16:00
Receso/Afternoon Break

15:30 - 16:00
Receso/Afternoon Break

15:30 - 16:00
Receso/Afternoon Break

07:00 - 08:30
Desayuno/Breakfast

07:00 - 08:30
Desayuno/Breakfast

07:00 - 08:30
Desayuno/Breakfast

07:00 - 08:30
Desayuno/Breakfast

11:00 - 12:30

Entender el Proceso en la 
Toma de Decisiones

en Equipo

Understanding Process in 
Team Decision Making 

Yair Berson

11:00 - 12:30

El Líder Como Marca:
¡Cómo el Carisma, el
Valor y el Carácter
Siguen Vigentes!

The Boss as the Brand: How 
Charisma, Courage, and
Character Still Count!

Jeffrey Sonnenfeld

11:00 - 12:30

Gobierno 
Corporativo

Corporate 
Governance

Stephen Davis

16:00 - 17:30

Taller de 
Negociación

Negotiations 
Workshop

Daylian Cain

14:00 - 15:30

Liderazgo y Toma
de Decisiones

Leadership and Decision 
Making

Amy Wrzesniewski

14:00 - 15:30

Pensamiento Crítico 
Estratégico para Influir en 

los Resultados

Critical Strategic Thinking to 
Influence Outcomes

William Putsis

14:00 - 15:30

Finanzas Corporativas
para Abogados

Corporate Finance
for Lawyers

Norman Bartczak

09:00 - 10:30

Negociaciones 
Investigativas

Investigative 
Negotiations
Daylian Cain

16:00 - 17:30

Su Estilo de 
Liderazgo

Your Leadership 
Style

Amy Wrzesniewski

16:00 - 17:30

Pensamiento Crítico 
Estratégico para Influir en 

los Resultados

Critical Strategic Thinking to 
Influence Outcomes

William Putsis

Tiempo de Estudio
Study Time

Tiempo de Estudio
Study Time

Tiempo de Estudio
Study Time

16:00 - 17:30

Finanzas Corporativas
para Abogados

Corporate Finance
for Lawyers

Norman Bartczak

13:00 - 14:00

Registro 
Registration

18:00 - 19:00

Recepción de
Bienvenida

Tour Opcional del Campus 

09:00 - 10:30

Negociaciones

Negotiating Mindsets
Daylian Cain

09:00 - 10:30

¿Por qué No? El Rol del 
Abogado en La Creación

de Valor

Why Not? The Lawyer’s Role 
in Value Creation

Ian Ayres

14:30 - 15:30

Integridad y
Liderazgo Legal

Integrity and Legal 
Leadership

David Zornow


